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GREENFIELD ]

Greenfield AS er et sentralt konsulentselskap innen for
utbygging og tilrettelegging av bredbandstjenester,
FTTH, innholdstjenester, nettverk, VolIP og IPTV.
Kundene er kraftselskaper, kommuner,
innholdsleveranderer og operaterer/netteiere.

Greenfield er av de ferste uavhengige konsulentselskap
sormn har spesialisert seg pa a bista bygging av
bredbandsnett og fylle disse med attraktive tjenester.

Greenlfields konsulenter jobber i skjringen mellom
forretningsutvikling og teknologiutvikling og oppfattes
som seniorer med personlig tyngde, stor kompetanse og
med stor gjennomslagskraft. Vi er vant til a ta feringen i
prosjekter og er kjent for a finne en vei der ingen vei
finnes. Vi har et stort nettverk og sitter/har sittet i tunge
teknologiprosjekter.

Vire konsulenter kan bidra i roller fra
forretningsutvikling, nettverk- og systemdesign og test/
QA til operasjonalisering av nye nett og tjenester.
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Greenfield seker
forretingsutvikler/
prosjektleder/
konsulenter:

Vi seker nye
medarbeidere innen
Bredband - FTTH —
Innholds-tjenester —
VoIP — TV/IPTV —
Mobile tjenester.

Greenfield stotter
NetNordic 1 bygging
av bredbandsnett:

Greenfield deltar i
bygging av fibernett i
Troms, Alta, @st-
Finnmark ng Rakkestad.
NetNordic leverer
lasninger for dpne
fibernett, og vare
konsulenter deltar i
utvikling av nettene samt
konsept-utvikling for
innhold.
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» Stiftet 2001.

* Omsetning ca. 50 mill.

* Turn-key Igsninger for bredbandsoperatgrer

 Teknologi for ulike forretningsmodeller

 Logisk skille mellom nett og tjenester

* Multiple aksesser (fiber, xDSL, coax, radio og PON)

* Norsk distributar for PacketFront

 Skaffer innhold fra blant annet disse:
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NetNordic -
bredbandspartnere

- Egen IP-telefoni

- 5 lokale ISP’er

AR, S ﬁllfaf lag a/l
TINN ENERGI AS Egz a t a
AK Everkcema Assevos rartog uVaranger Kraft ;
Hafslund §
. >
2002 2003 2004 2005 2006
Apent fibernett , . -
"Halvapent” fibernett - TV fra Viasat HT?}vfapant tf_lrti/erneEI b
- TV fra Viasat - TV fra CanalDigital ) Ege;al Sgs 0g Flomebase
- Egen ISP - i
J s - Telefoni fra OneCall (egen)

Kommunalt fibernett

Internett og IP telefoni

Apent fibernett

- TV fra CanalDigital
- Internett fra ElTele
- Internett fra Tele2

- Egen IP-telefoni
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Forretningsmodeller

Apne og lukkede nett
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- vertikalt integrerte operatgrer

 "Klassisk” modell

« Operatagren bygger og drifter nettet, og tilbyr sine
tienester pa nettet

« Hver operatgr sitt nett

 Typisk modell for eksisterende nasjonale
eleoperat@rer “incumbents”)

PAKKEL@SNING PA

NETT OG INNHOLD
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Apne nett

- horisontalt integrerte operatarer

« Ett nett bygges av én infrastruktur-tiloyder
* Nettet driftes av en rendyrket nettverks-operatgar

* Tjenesteleverandarer tilbys ikke-diskriminerende
tilgang til nettet

* “Oopen access’

oY THAT BRINGS YOU l\ ¥ TELEY.
UNBUNDLET = e G
— —
VIASAT — N ETT —
5.8 __— - NETTEIER APNER FOR
VALGFRIHET PA INNHOLD

Canal Digital
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- rollemodeller

Kundehandtering

Overvaking og drift

Tjenestenett (aktive)

(Mark) fiber / frekvenser

apalqIpJaA | ppaT

Faringsveier (master /rar)

NETT-

OPERATER NETT-
EIER

NI TVMILE3IA F'13H
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Bredbandslgsning
- Verdikjeden

Tjeneste- NetNordic Netteier/
leverandgr -operatgr

) Design av nett
Levere innhold

Internett, TV, Levere nettutstyr :
Telefoni, alarmer _ - Eier nettet
Kan skaffe innhold - Drifter nettet
Selge innhold SvEEET BerE| - Lokalt innhold
I\S/Ialgk o yggerp - Selger aksess
arkedsfgring ; :
Kundesupport Systemintegrasjon
Markedsmateriell
Transport
Fram til netteier 3. linje support

Forelesning IKT & Marked, NTNU, 20. april € R E E N F E L o



Teleutviklingen, fastnett

/erdi for bruker
| A

Apne fibernett - valgfrihet
Fiber — vertikalt integrert

Kabel-TV Internett  Telefoni

ADSL ADSI. 2+ VDSL

Telefoni IP telefoni

Telenett KabeI-T\é ISDN xDSL Fiber FTTH v2
1920 1960 1984 2000 2002 2007-> Tid
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Dagens norske nett

Telenors
kobber

Mobilnett
- Netcom
- Telenor

Horisontalt
Integrerte nett

Agder
Energi
@

Varanger
Kraft

&=
Horisontalt
integrerte fibernett

Svenske
Stadsnat

CanalDigital
(coax)

Lyse Tele
(fiber)

Sandefjord +
(fiber)

Vertikalt
integrerte nett
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Roller 1 verdikjeden
- pa en eller flere tjenester

Tjenesteleverandzr Tjenesteleverandzr Tjenesteleverandar

Kommunikasjons- KommunlkaSJons
operatar operatzr
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Gated garden (apent nett)

* Innholdsleverandarer leier adgang til a levere sine
tienester over netteiers aksessnett

 Kundene kan selv velge blant leverandgrene av Internett,
IPTV, IP-telefoni og andre tjenester.

« Energiverk / kommune tar rollen som nettutbygger og -
eler, som er en kjent rolle

* Netteier kan ogsa ta operatarrollen
* Nettoperatar kan levere sitt eget innhold.

* Presentasjon av tjenester samt kjgp og salg av disse
skjer over en eller flere ngytrale portaler.

chello viasar  BaneTele .TELE2. (o) CanalDigital @
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Forretningsmodell apne nett

Leverer aksess (fiber, kobber)

Nettoperatgr Eiendom
Fiber/kobber Privat/bedrift

/%,f (\GQ’
% N
fo T
% Drift av
lokalnett
leverandgrer Bedrift

Industribygg
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Bredbandsmarkedet
- forskjellen

Apent bredband Lukket bredband

Bestemme selv Noen bestemmer for deg

Mangfold og valgfrihet Alt fra én leverandgr

Flere TV-aktorer En TV-leverander

For netteier:

Konkurrerer med de
store teleoperatorer

Statisk nett

Samarbeider med de
store teleoperatgrene

Fleksibelt nett

gal 4l

Fokus pa kunden Fokus pa kontroll
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To typer bredband

[
KONTROLL PA INNHOLD BESTEMMER FOR KUNDEN
TELE2, -
THE COMPANY THAT BRINGS YOU SMALL BILLS \ che[lo'
m\ Bglélél;]%je
Chello — APENT NETT " )| Canal Digital
VIASAT - —> \
o e / VALGFRIHET
. APENT OPP FOR FOR KUNDEN
&l LAnaLDigreal LEVERANDGRER
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PORTALER?  ________

Peker pa

Apen l e

innholdsportaler

Delvis
lukket

Delvis eget og
delvis 3.parts
innhold

‘ Eget innhold

— -—’~@analmgltal

Tele2 Lyse | NextGenTeI

Microsoft VISJON Viasat Brikks
MediaCenter

Lukket ‘

JELE2 _ __ — ,'—_‘..-.':.-‘._‘_.
Hva vil du ha

T e o r=siey my
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Operatgrngytral portal

IPTV Internett aksess

@Canalnigital o
o] M TELE2

VIASAT (*)) Canal Digital Cheu.G)"'
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Bredband for Energiverk/kommune

“Lukket og monopolistisk” Apent bredband

Bygge + produsere selv Bygge + kjope Franchise

= Kjgpe innhold “bulk” » Kjgper ferdige pakker » Innhold fra kilde til kunde

= Mye egenproduksjon = Alt fra en produsent = Kjop skjer over portal

= Egen fakturering = Egen kundeservice » Tjenstelev. fakturerer

= Eget ansvar ende-til-ende = Egen fakturering = Netteier mottar provisjon
Telenor Troms Kraft (Tromsg)

Hadeland Energi (Lyse)

Lyse Tele Hafslund (Oslo)
Sandefjord kommune (Lyse) . - .
BKK Bredband Malarenergi, Sverige

@Oresunds Kraft, Sverige
NESA, Kgbenhavn

Salten Kraftlag
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Evaluering av
forretningsmodeller

“Lukket og monopolistisk”

Bygge selv

Franchisemodell

+ Kontroll pa verdikjeden + Ferdige “pakker”

- Alle eggene i en kurv
- Store investeringer

- Hgy risiko

- Hgy pris

= Krever sveert store
volumer eller lokalt
monopol

» Passer for store
teleoperatgrer

+ Delvis testet modell
- Ingen valgfrihet

- Lite lokalt innhold

- Hgy pris

= Utviklet for sma
aktgrer i tidlig fase

» Modellen antas stoppet
nar konkurransen gker
og markedet modnes.

Apent bredband

- Relativt nytt i Norge
+ Lokalt innhold

+ Lave investeringer

+ Samtlige merkevarer
+ Stor valgfrihet

+ Alltid markedspris

e Stadig gkende internasjonalt

e E-verk/kommune blir
nettoperatgr som er en kjent
rolle og beskytter eget merke-
varenavn
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Finansiering av aksessnett

« Kunden betaler up- * Netteier finansierer

front — Netteier tar selv

— Kunden dekker selv utgiftene i forste
store deler av omgang
investeringen i graving — Sarger sa for a legge
og fiber inn finansieringen av

— Typisk kostnad: 20- etableringskostnaden
22.000,- som et fast tillegg pa

— Kan lgses med for fjenesten
eksempel finansiering — Typisk 130,- pr mnd
gjennom lokal bank — Gir hay risiko

— Lav risiko
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Aktor Malarenergi Troms Kraft | Bredbands- Lyse Tele
bolaget

Apen/ Apent Apent Lukket Lukket

Lukket

TV Viasat IVISJON Viasat Egen
CanalDigital CanalDigital

Andre 65 fra 25 Mange 3 basis 3 basis

tjenester leverandgrer under tienester tienester

etablereing

Portal Leverandgar- Leverandgr- | Lukket Lukket
ngytral ngytral

Pris, SEK 22.000,- *) 18.000,- / 1995,- 3.900,-

etablering 28.000,-

Pris Markedspris Markedspris | ? ?

tjenester

Teknologi PacketFront PacketFront | Cisco Cisco

*) 10 ars avbetalingsavtale med lokal bank.
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Forretningsmodell APENT BREDBAND

- Sluttkundepris og netteieinntekter (Norge)

Tjeneste (eks. mva) Til netteier Sluttkundepris
Nettleie 100-150 100-150

+ TV Premium pakke 40 190

+ Internett 2Mb-> 210-> 350->

+ IP-telefoni 50 100

= Totalt 400-450> 740->

+ Alarmer 100 200

+ VoD 0-20 pr. film 0-20 pr. film
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Bra...

... for KUNDEN

—Frihet til a velge blant leverandgrer og produkter
—Tilgang til de store merkevarene
—Kundesupport direkte fra de profesjonelle
—Bestille sine tjenester over portal

—Si opp sine tjenester over portal

—Max. 3 maneders bindingstid
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Bra...
...for INNHOLDSLEVERANDOR

 Fokus pé det man kan Valkommen till Malarenergi Stadsnats webb
fér tjansteleverantérer
- Levere tJeneSter I Store VOIUm Har lkan tjansteleverantérer som skrivit avtal med Malarenergi

Stadsnat hamta kundadresser och mpcket annat som stad far sin
farsaljning i stadsnatet,

- Slipper a bygge egen infrastruktur o
- Tilgang til kunder som normalt er | |

Lésenord:

forbeholdt energiverk | |
. Beholder eierskap til kunde
— Selv uten infrastruktur
- Etablerte salgskanaler

— Eksempel: Set-top boks kan selges
gjennom dagens forhandlere

* Opprettholder merkevaren

* Fortsatt fakturere sluttkunden
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Bra...

...og BRA FOR NETTEIER (NETTOPERATQR)

Fokus pa det man kan

— Forvalte tjenester og infrastruktur
Beholder eierskap til kunde

— lkke kundeflukt pga darlig tjeneste
Lite/ingen administrasjon

— Tjenesteleverandar betjener
kunde

— Ingen oppdatering av priser
Konkurransedyktig uansett
Ekstremt effektiv drift

— Selvbetjening

— Sveert robust bredbandsutstyr
— Rasjonell driftsplattform
Kontroll over kapital og driftskost
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Hva sier kundene?
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8 av 10 foretrekker valgfrihet framfor pakker

1 av 10 foretrekker samlefaktura.

8 av 10 foretrekker Bredband a la carte, mens

2 av 10 foretrekker en pakkelgsning.

7 av 10 sier det er viktig/sveert viktig @ kunne skifte
leverandgr

8 av 10 rader kommunen til 8 bygge apent bredband

Kilde: Norstat juni 2005 (750 husstander)
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Utfordringen....

« Ja, framtidsrettet fibernett kan bedre var
livskvalitet

* Men, forventede gevinster oppveier sjelden
risiko
* Hvordan redusere risiko?

— Lavere OPEX — forutsigbare driftskostnader som ikke
skalerer proporsjonalt med kundetilfang

— ke inntekter — mange tjenester til flest mulig kunder
— Maksimere kvalitet (robusthet og rutiner)

— Signifikant reduksjon eller endring av CAPEX - med
andre ord la kunden ta risiko!
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Suksesskriterier

Energiselskap og kommuner har et godt
utgangspunkt for etablering og drift av
bredbandsnett

Energiverket bar rendyrke rollen som
tilrettelegger for et apent og tjenestengytralt
bredbandsnett

Gjennom regionen finnes ofte en "bredbands
fibermotorvei” som kan benyttes.

Slgyfe "motorveien” ut som riksvei til naering,
forvaltning og boliger
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Hvordan fungerer det?

Entreprenar: Design, engineering,
prosjektledelse og drift (statte)

Nettoperatgr: Investere, syndikere, eie nett,
operere nett.

Kapitalmarkedet: Institusjonelle investorer (eller
morselskap hvis energiselskap / kommune)

Montgrselskap fastpris: Installasjon og tilkobling
Tjenester og provisioner fra store teleoperatgrer:

I I-I I-2 C l D. .t I
- ]
dAkllE L. ® danat vigita
T o g THE COMPANY THAT BRINGS YOU SMALL BILLS
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Finansiering

« Utbygger stiller med 30-40% sikkerhet for a sikre
finansiering av komplett nett gjennom:
— Kontanter
— Garantier
— Eksisterende nett (kabel, fiber, stramledninger)
— Plass i eksisterende noder for a installere utstyr
— Personell (tid og ekspertise)
— Kunnskap om regulatoriske forhold (tilgang til fgringsveier etc.)

« Utbygger + evt. institusjonell investor henter resten av
kapitalen (gjerne privat).
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Hvorfor er kundefinansiert
bredband viktig for modellen?

Fiberutbygginger vinner sjelden kampen om Hagykom-midler:

Samferdselsminister Liv Signe Navarsete har sagt: "Den farre regjeringa sin
breibandspolitikk hadde ei kraftig tru pa at marknadsaktarane sjolv ville prioritere a na
alle husstandane og bedriftene i landet. Eg gnskjer ogsa a fa opp farten i utbygginga i
omrade som i dag ikkje har tilstrekkeleg etterspurnad til at nokon vil byggje ut
breiband.” Hvordan skal dette gjgres? Subisidiering av Telenor?

Telenor sier: "Her leverer vi ikke infrastruktur - her er det forretning som gjelder.”

En metode trengs for a finansiere et fiberbasert prosjekt, med
forutsigbarhet pa kundeopptak og inntektsstrammer.

Var forslag er basert pa 5 prinsipper:

De som gnsker fiber og avanserte tjenester til hjemmet skal betale for det
Betaling skal tilbys gjennom ulike finansieringsordninger
De som ikke gnsker fiber skal ikke tvinges til a betale

Nar kunden har forpliktet seg til kjgp, er det ganske enkelt a finansiere business-
casen i kapitalmarkedet.

2De som gnsker bredband, men ikke vil betale for fiber, skal tilbys tradlgst eller DSL
+
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™ Forsiden
% Hva er Bynett?
"% Hvordan far jeg Bynett?

¥ Enebolig

' Borettslag/sameie

7 Bedrift

b |tbygger/Eiendomsselskap
- Tjenester i nettet

, Finansiering

‘A Spersmal og svar

- Status i nettet
= Kontakt oss
¥ Til Troms Kraft

- * =4
Bynett | Troms / Fokusomrader

Sandviklia

Fokusperiode: 15. januar - 30. april 2007

Fokuskampanjen retter =eg mot enebaoliger |
ocmradet, som tilbys tilkebling til Synettet. T
kampanjeperioden gis 10.000 kr i rabatt
{ordinger pris 23.000). 60% tilslutning utleser
prosjektering og utbygging av omradst. Tilbudet
gjelder om du inngdr avtale innen 30. april
2007.

Informasjon kommer | postkassen til alle de bererte eiendommer.

Finansiering
Troms Kraft Fiber formidler lezninger for finansiering av
tillkkablingsavaiften.

Fokusomrader

o
% Folkusomrader

Lyng=zeidet-Stigen-FRottenyvik-
Kviteberg

| Sandviklia

[; Wiz alle
Filer

[BORETTSLAG?]
SAMEIE

Meld din i
Lil'ItErGSSE herls \

[ENEBOLIG?_
Meld din . =
interesse;?

lLhﬂur! i

(TEST DIN
HASTIGHET

o

ot

<.
.—'ll -

Bynettavtale - Sandviklia

L R

AS| 179 Kb . .
Du far igjen investeringen din gjennom billigere tjenester = = =l it
Som boligeier betaler du et engangsbelep for fibertilkeblingen til .P}_"I i,l;!zajl: =\ (&
Bynettet. Som bruker far du igjen investeringen gjennom flere og L B ___,g
billigere tjenester, lavere kostnader for telefoni, internett og TV, og 'Pk-. Angreskjema 0 ket ™
: . el 110 Kb
for andre kommende tjenester. _TQ
Okt verdi pd eiendommen
I Danmark og Sverige har boliger som er tilknyttet Bynettet ca 4%
heyere verdi enn tilsvarende boliger uten Bynett. Vi tror det =amme
vil =lge | Morge.
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Markedsutvikling

EEEEEEEEEE



Bredbandstrender
= F|ber t|| hjemme:[ | %007 Asgeir Myhre, Teleplan
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Bredbandsmarkedet

Hva driver etterspoarselen etter fiber?

1Gb f
i IPTV, Interaktivitet, fi
HDTV + Superinterne
100 Mb
! HDTV
E TV m/Interaktivitet
: 3 x NRK inkl. “Zapping”
: — IP-TV
NRK pa IP
40 Mb P |
10 Mb IP-TV kanal, “standard” Film, on-demand
u Internett, 10 Mb
1Mb |:| > IP Telefoni
A T
Fiber
Kobber/DSL
radio
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FTTH marked Europa

Totalt 770.000
FTTH kunder |
Europa (+18,1%
siste aret)

2,5 Mill. lhomes
passed”

91% i 5 land
(Sverige, ltalia,
Danmark,
Nederland og
Norge)

Totalt 58.000 FTTH

kunder i Norge juni

2006 (7% av
Europa)

300000

250000

200000

150000

100000

50000 -

0,

Europeiske FTTH kunder juni 2005-juni 2006

@jur
| jur

2 N2 S NS &\6 d N -
¥ S & N
AN A‘\\%

Kilde: FTTH Council E@rope
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FTTH kunder 2002-2010

1t kunder
00000 AKTORER 2002 2006 2010
Bredbandsbolaget 50.000 210.000 280.000
00000 - FastWEB, Italia 30.000 220.000 270.000
Lyse m/partnere 5.000 60.000 90.000
500000 *
)00000 [
500000 r 7
0 N .
jun.02 jun.06 jun.10
Kilde: FTTH Council Europe
. SUM lukkede fibernett
SUM Open Access fibernett
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FTTH aktorer 1 Norge

netvneorclic

FIBER-TIL-HJEMMET" UTBYGGINGER | NORGE
. mars 2007
2gion Bredbandsaktor Type nett Kunder HP" anslag
ta & Omegn Alta Kraftlag Apent Nett 500 2 000
endal LOS Bynett Apent Nett 500 2 000
istevoll Lysglimt Apent Nett 1500 2 000
bdg og Fauske Salten Bredband Lukket nett 2 500 4 000
/kle Bykle Breiband Lukket nett 300 500
ammen/Buskerud Energiverket Buskerud Lukket nett 2000 3 000
edrikstad Hafslund Telekom / FOBBL Apent Nett 50 3 000
edrikstad Fredrikstad Fibernett Lukket nett 150 2 000
rimstad LOS Bynett Apent Nett 100 1000
adeland Hadeland Energiverk Lukket nett 2 000 3 500
arstad Halogaland Kraft Apent Nett 200 500
augesund Haugaland Kraft Lukket nett 3 000 5 000
rkenes Varanger Kraftutvikling Apent Nett 100 500
agerg Kragerg Bredband Lukket nett 500 1000
istiansand Los Bynett Apent Nett 4 000 8 000
er Lier Fibernett Lukket nett 300 500
arvik Halogaland Kraft Apent Nett 200 500
ttedal Hafslund /Nittedalsnett Apent Nett 1 000 3 000
ord-Trendelag NTE Bredband Lukket nett 8 000 15 000
ord-Troms Nord-Troms Energiverk Lukket nett 500 1 000
slo Hafslund / Bredbandsservice Apent Nett 5000 40 000
slo/Akershus Homebase Apent Nett 2 500 3 000
slo/Akershus StarNordic Lukket nett 500 1 500
slo/Akershus Viken Fibernett Lukket nett 2 000 4 000 —— n -
ukan / Tinn Kommune |Tinn Energi Apent Nett 200 2000 Kilde: NetNordic (med forbehold om eventuelle feil)
avanger & Omegn Lyse Tele Lukket nett 22 000 30 000 ;; HP = Homes passed = "fiber eller trekkergr nzer
andefjord Sandefjord Bredband Lukket nett 4 000 6 000 Annen aksesstype er enten hybride kabel-TV nett, tradlgse nett
ollfjord Trollfjord Bredband Lukket nett 1000 2000 ") Coax stjernenett kan med splitterteknologi oppgraderes til "IP-nett"
omsg & Omegn Troms Bynett Apent Nett 2 500 8 000 som gir HP pé tot. 800.000 husstander.
dsg Varanger Kraftutvikling Apent Nett 400 1000 ") Aksesser til hytter og fritidsboliger er ikke inkludert i HP tallene.
ardo Varanger Kraftutvikling Apent Nett 100 500
st-Telemark/Rauland [ TeleFiber Apent Nett 50 200
osteralen Vesteralskraft Lukket nett 500 800
oM 68 150 157 000
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FTTH marked Norge:

Totalmarked, FTTH Norge jan 2005 — des 2010

—e— Open acces fibernett —=—  Triple-play fibernett
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2000

2005 2006 2007 2008

2009

2010 Kide: NetNordic
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Innholdstjenestene
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TELE2.
BaneTele
« | Canal Digital

W =2

TELE2.
BaneTele

# | Canal Digital

WVIASAT

TELE2.
BaneTele
# | Canal Digital

WVIASAT

TELE2.
BaneTele
« | Canal Digital

VIASAT

Pakke A: KRAVSTOR FAMILIE
TV: Viasat Gull kr. 199

TV: CanalDigital Familie 189
Internett: Tele2 50Mb kr. 499
Telefoni: Tele2 IP Telefoni kr. 59

Pakke B: VANLIG FAMILIE
TV: Viasat Gull kr. 199

Internett Get 10Mb 359

Telefoni: Tele2 IP Telefoni kr. 59

Pakke C: LITEN FAMILIE

TV: Viasatt Solv kr. 199

Internett Tele2 2Mb kr. 299
Telefoni: Tele2 IP Telefoni Kr. 59

Pakke D: SPARSOMMELIG FAMILIE
TV: Viasat Norgespakke Kr. 99

Internett: Tele2 1Mb kr. 199

Telefoni: Skype kr. 0

Pris pr. mnd. eks. nettleie

Kr. 956,-

Kr. 617,-

Kr. 557,-

Kr. 288,-
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- na kommer de store

= IPTV har inntil idag veert preget av midlertidige rettigheter
» Markedet modnes, og na kommer de store
Klare for IPTV - og med masse innhold!

Tilbyr bl.a. NPVR, VOD og HDTV homebase

VIASAT o | CanalDigital . _
Your No.1 Entertainer FﬂStW
Lansert 2004 Lansert okt. 2005
- Austevoll fgrste - Varanger forste Lansert 2006
- Hafslund - Troms Kraft -Egne nett
- Agder Energi 'Haf5|und
-Salten

-Troms Kraft

Forelesning IKT & Marked, NTNU, 20.april & ® ¢ & % ¢ 1 & 1L oo



Aktor Rolle Produkt | Sterrelse | Forhandlings | Eget Ant. TV-
-styrke innhold | forhandlere
og butikker
N Distributer IP, DTH, | Stor ++++ Norsk +++++
*) CanalDigital | og direkte | CATV Fotball
Vod/PoD TV2 pa
DTH
Distributer + | IP, DTH, | Medium ++++ TV3, +++
il direkte pa VoD,PoD Viasat+
Your No.1 Entertainer DTH
erige Direkte og IP, VoD Liten + Nei -
partnere
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FORTRINN

Igl DTH (parabol) .
TV3 VIASAT bredband .
Stort VOIum Your No.1 Entertainer M
N @kF o kabel + DTH (parabol) R 'é
orsk Fotba o 2
oL i HD *) CanalDigital bredband — | K
Stort volum E
o kabel D

homebase

gg?lzs)lallsert SDE0rEo DT s peosie | bredbéng
FastTV

[
»
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Teknologi
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Hvilken type bredband?
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...for operatgrngytrale bredbdandsnett

Aksessnett og 5.C 12 o
kontrollsystem The rutore of Sroadbend Toder
Cisco SYSTEMS : L
Stamnett og N DOaaEm  eJuniper’
distribusjonsnett
Infrastruktur :
- +
i aksess FIBER A L ADSL 2 10 Coax
Intetnett 9 kun internett
IP telefoni
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Typisk nettskisse

_ ;’é\,/\\;

acketFront
Aksess

Aksess privat Aksess bedrift

Netteier
Metro network

Cisco

Distribustion

Fleksibilitet pa innhold

Ciscok o Distribution

Dynamisk konfig
via COPS

Canal
e Digital
Cisco | AP
TDC LyseTele Boarder (Soap/XML)
Tjenesteaktivering,
Endringer, annuleringer,
TELx TELy logging etc.
BECS SERVER Portal server
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Arkitektur

Access Layer Routers

A

OSI Layer 3
Access Layer

Customer
Premise
Equipment

Network Operations
Centre

Distribution Layer

&

RECS

Core Layer

Forelesning IKT & Marked, NTNU, 20. april G




Arkitektur

Control and provisioning Central office/area POP Access
Subscriber Management

Fiber to the building/
Ethernet to the home

Fiber to the home

|
Gigabit Ethernet

VDSL to the home

I
I
|
|
I
|
I
I
| ADSL/ADSL2
|
I
|
I
I
|
I
-
|

Fiber to the bilding/
VDSL to thelhome

|

I

|

I \H\H\ psh

I " I
|

1

PSTN
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berg@greenfield.no
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